
      
 少子化による国内市場の縮小や、長期化する円高を背景に、大企業のみならず中小企業、また製造業

だけではなく、飲食・サービス業などの非製造業企業も、海外への販路開拓・進出を加速させており、

これまで海外市場とは直接関りがなかった企業も、海外販路開拓への直接的取組みを意識せざるを得な

い状況で、中小・小規模事業者もその例外ではありません。 

しかしながら、マンパワー、資金力、ノウハウ等が十分でない中小・小規模事業者にとって、海外販

路開拓は、そのハードルは高いと言われています。 

このセミナーはワークショップ形式で開催し、～ 中小・小規模事業者でもできる海外販路開拓 ～ 

をテーマに、海外販路開拓のポイント、方法、コツについて、中小企業者の成功事例を交えながらお話

しいただきます。また、後半は、講師と参加者の皆様との質疑応答を通じて、海外販路開拓に向けた個

別の課題解決について意見交換を行います。 

何を、何処から、どうやって進めたらよいのか、わが社の課題は何なのか、海外販路開拓への取り組

みを模索している方は、是非、この機会にご参加ください。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

「初めての海外ビジネス入門セミナー」 

～中小・小規模事業者でもできる海外販路開拓～ 

国際ビジネス・ワークショップ 

 

■申込方法：  別紙申込書に必要事項をご記入のうえファクスにてお申し込みください。 

  ※お申し込みを受け付けた方には、事前に「参加証」を送付いたします。 

■申込期限： 平成 30年 3月８日（木） ※定員に達した場合は期限前で締め切る場合があります。 

■問合せ先： （公財）あいち産業振興機構 国際ビジネスグループ 

Tel: 052-715-3065  Fax: 052-562-1980 E-mail: info-business@aibsc.jp 

申込方法とお問い合わせ先 

 

■日  時： ２０１８年３月９日（金）13:30～16: 00（受付開始 13:30） 

■会  場： あいち国際ビジネス支援センター セミナールーム 

＜愛知県産業労働センター（ウインクあいち）18階＞ 

 名古屋市中村区名駅 4-4-38  アクセス：http://www.winc-aichi.jp/access/ 

■定  員： １５名程度 （先着順：定員になり次第締め切ります） 

■対 象 者： 今後、海外販路開拓に取組もうと考えておられる、あるいは、取組みが十分な成果を

上げていない中小・小規模事業者の方、また、中小・小規模事業者で構成される組合

の方を主な対象とします。 

■参 加 費： 無 料 

■主 催： 公益財団法人あいち産業振興機構 

■後援(予定)：愛知県、日本貿易振興機構（ジェトロ）名古屋貿易情報センター 

開催概要 

 

【 講 師 】 櫻井 渉  氏 株式会社ありがとう 代表取締役 

※静岡県の国際ビジネス支援外郭団体職員を経て独立。通関士の資格を持ち、中小企業の海外 

展開支援を行う。商工会議所・商工会、金融機関、県・市役所、組合、民間企業等で講演多数。 

【 講演内容 】１．海外販路開拓取り組みのポイント 

２．小規模企業の海外展開方法 

３．事例から見る海外展開のコツ 

【質疑応答／意見交換】 

  講師と参加者の皆様との質疑応答を通じて、海外販路開拓に向けた個別の課題解決について 

意見交換を行います。 

講師とプログラム 

http://www.winc-aichi.jp/access/


申込先：（公財）あいち産業振興機構／国際ビジネスグループ 

Fax 052-562-1980 

 

「初めての海外ビジネス入門セミナー」参加申込書 

 ２０１８年３月９日（金）開催  

会社・団体名  

業種・取扱品目  

資本金           円 従業員数           人 

住   所 
〒 

TEL  FAX  

フリガナ 
参加者氏名  

所属  

役職  

Ｅ-mail  

 

【貴社の海外販路開拓への課題について】 

貴社の海外販路 

開拓への取組状況 

（該当する項目にチェッ

クを入れてください。） 

□海外との取引なし  □直接輸出入あり  □間接（商社等経由）輸出入あり 

□販路開拓したい国・地域がある（具体的国・地名：           ） 

□現地パートナーあり 

□その他（                              ） 

貴社が海外販路開拓を進める上で、課題と感じられている点は何ですか。該当する項目にチェック

を入れてください。 

 （当日の質疑応答／意見交換時のディスカッションテーマとして取り上げる場合があります） 

□ マンパワー不足   □ 海外市場の情報不足   □ 資金不足   □ 語学力の不足 

□ 貿易実務等のノウハウ不足   □ 海外向け商品開発のノウハウ・情報不足 

□ まったく知識・情報がなく、どのように進めたらよいかわからない。 

□ その他（                                                            ） 

（質問・相談事項） 

 

 

 

 

 

 

※スペースが足らない場合は任意の用紙にご記入ください。 

※お預かりした個人情報は適切に管理し本ワークショップの運営に利用するほか、(公財)あいち産業振興機構が実施するセミナー等の案内に使用させてい

ただくことがあります。 


